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Lektorka:

PharmbDr.
Jana Matuskova

lektorka dispenzacni prace
a fizeni kli¢ovych procest v Iékarnach

Lektorka je lékarnice s 35letou praxi v oboru farmacie

a zaroven také Skolitelka, ktera z nespocetného mnozstvi
setkani zna obé strany mince (co chce vyrobce alias
reprezentant a jak se na to diva lékarnik).
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JAK BY MELA VYPADAT USPESNA
A OBOUSTRANNE PROSPESNA
OBCHODNIi SCHUZKA V LEKARNE?

Co oéekava Iékarnik od obchodni schiizky s vyrobcem aneb Jaka je pfidana hodnota
reprezentanta pfi navstéve v Iékarné?
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Hlavni body Skoleni: Pro koho je skoleni uréené:
® V praktickych prikladech zazni tipy @ Pripravujete si prodejni argumenty ® obchodni manazefi, area sales
i triky, jak byt pfipraven, aby mohla a specialni projekty na sell-out manazefi, trade marketing &i
probéhnout efektivni schizka. a nejen na sell-in? marketing chystajici propagaci pro
® Dozvite se, v &em se objevuiji nejvétsi ® Jsou vase prodejni materidly (tablety) obchodniho reprezentanta (spojeni
slabiny a zbyte¢né preslapy kvdli na schiizce tfeba? Zajimaiji Iékarnu rparketmgy a sales strate,gle pro
tomu, Ze vy jste ti prodejci se svymi informace, které prinasite? lekarensky trh), obchodni
strategiemi, a proti vam stoji ® Oteviena diskuse pro vase dotazy EpIEEEn R,
odbornici ve svém oboru, ktefi mozna vitana.
ner,ad| S|y.SI S|.0VCIJ obchod. .. ® Vezmeéte si s sebou své nejvetsi
© Znate legislativni status vasich produktové hity nebo produkty, které
produktu? Vite, do jake miry je tim jsou ve vasem portfoliu klicové &i
ovlivnéna moznost komunikace obtizné na komunikaci v [ékarné.

i vystaveni produkt? v Iékarné?

22. 4. 2021 Praha

9000 K¢ + DPH, cely den,
maximalne pro 20 ucastnikt
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